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Resumen Profesional

Ingeniero de ejecución en procesos Químicos y Diplomado en Gestión Ambiental Universidad Católica del  Norte con 16 años de experiencia, en sus 6 primeros años laborales se desempeña como ingeniero de proyectos para la empresa Opendat S.A.  y 10 años de experiencia en ventas técnicas en las empresas Epoxa S.A., Pinturas Hempel y Pinturas International.

Como Ingeniero de Proyectos le ha correspondido implementar un sistema de cálculo para el programa computacional que manejará los balances de materiales de la compañía.

Como Ingeniero de ventas técnicas le ha correspondido mantener relaciones comerciales con cartera de clientes entregada e incrementarla, realizar charlas técnicas de productos y capacitación al cliente, así como también apoyar en la gestión de cobranza, gestionar de manera productiva la post-venta y ampliar el mix de productos vendidos.

Antecedentes Laborales

Química Industrial Spes. Santiago.                               Junio 2013 – a la fecha 
Vendedor Técnico                                       

· Encargado de las ventas del área de pintura para demarcación vial.

· Realiza asesoría técnica cuando es solicitada por el cliente.
· Realiza funciones de apoyo a la cobranza.
· Realiza informes de reporte a gerencia.

· Logro cerrar ventas importantes para el proyecto de demarcación vial en la comuna de Molina por 12 millones de pesos y logro cerrar negocio por 30 millones de pesos para un proyecto en diversas rutas de Osorno con la empresa Firetech.
Pinturas International. Santiago   .                              Enero 2010 – Marzo 2013 

Vendedor Técnico
· Se encarga de las ventas para minería e industria de los productos de pintura industrial.
· Realiza asesoría técnica cuando es solicitada por el cliente.
· Realiza funciones de apoyo a la cobranza.
· Realiza informes de reporte a gerencia.
· Debido a su capacidad de negociación logra venta por 80 millones de pesos para un revestimiento de pisos en Minera Radomiro Tomic. 

Pinturas Hempel. Antofagasta                                Agosto 2008 – Diciembre 2009 

Vendedor Técnico 

· Se encarga de las ventas para minería e industria de los productos de pintura industrial.
· Realiza asesoría técnica cuando es solicitada por el cliente.
· Realiza funciones de apoyo a la cobranza.
· Realiza informes de reporte a gerencia.
-    Debido a su capacidad de negociación logra venta por 34 millones de pesos                        para Minera Mantos Blancos de un revestimiento resistente a los derrames y    salpicaduras de ácido sulfúrico.
Epoxa S.A. Antofagasta.                                                 Febrero 2004 – Julio 2008 

Cargo 

· Se encarga de las ventas para minería e industria de los productos de resina para la industria del plástico reforzado.
· Realiza asesoría técnica cuando es solicitada por el cliente.
· Realiza funciones de apoyo a la cobranza.
· Realiza informes de reporte a gerencia.
· Debido a su capacidad de negociación logra venta por 80 millones de pesos en insumos de resina y fibra de vidrio para un proyecto en Minera Spence.
Opendat S.A. Antofagasta.                                    Febrero 1998 – noviembre 2003 

Ingeniero de proyectos 

· Se encarga de la definición y establecimiento del algoritmo de cálculo para un sistema de balances metalúrgicos, esto para el proyecto en Minera Doña Inés de Collahuasi. 

· Capacita a clientes sobre el uso del sistema de balances.
· Debido a su disciplina se logra la entrega a tiempo del programa computacional.
Antecedentes Académicos

	1991 – 1996 
	Ingeniero Ejecución en Procesos Químicos

	
	Universidad Católica del Norte, Antofagasta.

	1987 – 1990
	Enseñanza Media

	
	Colegio Antofagasta, Antofagasta.



	
	


Información Adicional

	Idioma
	Inglés oral, nivel básico

Inglés escrito, nivel intermedio

	
	

	
	

	Software
	MS Office, nivel usuario.

	
	Base de datos Oracle, nivel básico.




Seminarios y Cursos

	
	

	2006 
	Curso de "Ventas Técnicas", Duoc.

	2004 
	Jornada del “Plástico Reforzado”, CIP Chile. 

	2002 
	Diplomado “Gestión minero ambiental” Universidad Católica del Norte. 


Pretensiones de renta:  $ 1.200.000  líquidos  +  comisiones

